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Fatturato globale del mercato F&B dal 2012 al 2025

Il mercato del Food & beverage ¢ il piu grande mercato FMCG del mondo. Nel 2022 ha
raggiunto una revenue totale di $8.21trilioni.

Revenue globale in milioni di US$

5821 6,006 6,142 6,255 6,465
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Canali online

Nel 2021, le transazioni e-commerce globali del F&B hanno raggiunto i $339.1 miliardi, con
una penetration globale del 4,2% L'Asia € al momento la regione piu matura ma il potenziale
per i prossimi anni € rappresentato notevolmente anche dai paesi Europei e Americani.

Food online share’

Europe Americas Africa Asia Australia & Oceania

statista %a



Alibaba.com: il marketplace
p 4.8M+ Buyer attivi

ED 5,900 categorie prodotto ol '-'-f} ’ : ‘ \

@ 200+ Paesi e regioni ;l :

D 18 Lingue supportate



Audience diversificata e qualificata

Produttori Crossisti e Retailer Online Service
distributori Retailer Provider



Le principali categorie prodotto in piattaforma
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Le strategie per il Food & Beverage
su Alibaba.com
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| trend della categoria su Alibaba.com

Si registra una crescita costante dell’export da gennaio a dicembre. Motori di crescita: USA,
Australia, Germania

Industry trend

Sostituti della carne Digitalizzazione Cibi sostenibili

Categorie principali
Best sellers Trending products

\y, ""!! ézs!ll!z W
nutella
Biscotti Formaggio Caffe Olio d'Oliva Cioccolato Vino
Crescita delle Crescita delle Crescita delle Crescita delle Crescita delle Crescita delle
Business Business Business Business Business Business
Opportunity: Opportunity: Opportunity: Opportunity: Opportunity: Opportunity:

Data source: Alibaba.com
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Dimensione delle sottocategorie F&B su
Alibaba.com

Other Food & Beverage
1,4%

Meat & Poultry

1,8%

Seafood

2.1%

Snacks

3,5%

Instant Food

3,7%

Baked Goods

4.2%

Seasonings & Condi...
4.2%

Canned Food

4.4%

Confectionery
16,7%

Beverages
14,6%

Dairy Products
6,0%

Nuts & Kernels

Food Ingredients
6.5%

Q Qo4
7,70

Plant & Animal Qil
9.1%

Fruit & Vegetable Pro...
Q) R0/

]
7,070

* Data source: Alibaba.com
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Distribuzione delle opportunita nei principali paesi
Gli Stati Uniti, L'Inda, la Francia, la Germania e I'Arabia Saudita sono paesi chiave

grazie alle enormi opportunita di business.
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* Data source: Alibaba.com volume delle

opportunita



Alcune delle aziende in piattaforma

LADORIA SCELGCO

= BN = MOLINARI

SANTERD
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Brand awareness: creazione dello store online

Joacker

Il tuo store online personalizzato
per far conoscere ai potenziali
buyer la tua storia, la tua

The wafer, | mission e i tuoi prodotti.
Loacker-style. o

Loacker Classic, incomparable goodness




Una piattaforma adatta a tutte le esigenze

Prodotti finiti

Private Label

-= Categories

o Ship

All Industries

Personal Protective E.

o

Trade Sh Buyer Central ll on Alibaba.com

Help

Plant O Olive Oil

Plant & Animal Oil

Ursini Couple Italian Extra virgin olive oil with Red Garlic 100 m|
glass bottle for retail

FOB Reference Price

18 - 809 pieces >= 1620 pieces

$10.90

Quantity 18 + pieces

ad time(D)
Lead fime-(1) Quantity (pieces) 1-4320 > 4320

Lead time (days) 10 To be negotiated

Personal Protective E Trade Shows Sell on Alibaba.com

= Categories Ready to Ship Buyer Central Help

Private Label 1L PET Extra Virgin Olive Oil EU Origin olives Europe
olio di oliva 1 liter

FOB Reference Price

$4.48 - $4.59

20 pallet/pallets

+ pallets

Quantity

Quantity (pallets) 1-10 11-1000 > 1000

Lead time (days) 10 15 To be negotiated

Customized logo




Connettiti con potenziali buyer

Rispondi alle inquiries

Gestisci le richieste dei buyer
che ti contatterano dopo aver visualizzato le
tue pagine prodotto per negoziare una
fornitura.

Invia preventivi tramite le RFQ

——— E———

Contatta proattivamente i buyer che sono
alla ricerca dei prodotti che sei in grado di
fornire.



Il percorso di acquisto del cliente su Alibaba.com

Fa una ricerca per Keyword
di prodotto

L’utente arriva al vostro e-

N commerce / sito tramite QR
ine Code

Naviga sezioni della piattaforma Pavillon /

. o . L'utente trova il prodotto a L’'utente naviga il minisito
Fiere Digitali / EXPO Online

cui e interessato del venditore

L'utente avvia una
trattativa su Alibaba.com

Clicca su banner ADV fuori
da Alibaba.com



L'impatto di Alibaba.com nella buyer experience

Campagne
marketing

BUILD AWARENESS

DRIVE CONSIDERATION

LEAD GENERATION

INCREASE LOYALTY

Company profile
e campagne
marketing

Richieste



Raccogli insight unici sul comportamento degli

utenti

Profilo demografico dei visitatori

Percentage of verified buyers

6

Verified

20
Not verified
,

23% | 77%

Verified Nol verilied

Percentage of buyers traded in the last 90 days

0

Traded

26

Not traded
.

0% | 100%

Traded Mol raded

Percentage of new and retum buyers

21

New buyers

5

Retumn buyers
. ’

81% 19%

New buyers Return buyers

Distribuzione geografica

Top countries & region. Visitors

China 6
Hong Kong SAR 6
Vietnam 6
Japan 3
Malaysta 3
Thailand 3

Turkey 2

o

Tendenze recenti
Monitora le parole chiave
di tendenza negli ultimi

sette o trenta giorni.

Sinonimi
Sinonimi delle parole
chiave target per
ottenere piu risultati di
ricerca

Parole chiave
Analizza le keywords
ricercate dagli acquirenti
prima e dopo la ricerca delle
parole chiave target

Top Countries/Regions
Realizza i tuoi obiettivi di
visibilita in base al budget
allocato.



Crazie!




